Lyckad lansering av digital
annonsering hos Maklarringen

Visma Real Estate &r en partner som alltid levererar suverdn
support, snabb service och &r utvecklande att samarbeta
med.

Vivalde Vismas digitala annonsverktyg eftersom det skapar bast
resultat jdmfort med andra verktyg. Nu far vara maéklare tillgang
till branschens bésta digitala annonsverktyg i samma l6sning
som de sedan tidigare producerar allt annat marknadsmaterial,
sager Eva Hierta, VD pa Maklarringen.

Visma - en hallbar
samarbetspartner

Visma staller héga krav pa
samtliga av sina 130 dotterbo-
lag inom koncernen. Vi ldgger
stort fokus pa sakerhet och
ser till att alla vara produkter
| genomgar noggranna saker-
hetskontroller innan de slapps
pa marknaden. For att sdker-
stélla "compliance” och att
alla vara produkter uppfyller
vara hogt stallda krav har vi till
och med anstéllt en dedikerad
sakerhetsansvarig inom Visma
Real Estate, berattar Fredrik
Jonson, VD for dotterbolaget.

"Branschens bdsta digitala
annonsverktyg i samma losning.”

Det ar hektiska dagar pa Visma Real Estate nar det galler att
introducera manga nya kunder, berattar Fredrik Jonson, VD for
Visma Real Estate. Det omrade som vaxer snabbast dr natur-
ligtvis digital annonsering. Den digitala annonseringsmodulen

i Visma Spring ar kraftfull och har sedan en tid tillbaka anvants
av alla kontor inom bade Fastighetsbyran och Lansforsakringar
Fastighetsférmedling. Nu har manga nya kunder upptackt for-
delarna med Vismas digitala annonseringsverktyg och vill fa det
lanserat sa fort som majligt. Men dven om den digitala annonse-
ringen expanderar snabbt far vi inte gldmma bort den traditio-
nella marknadsféringen som till exempel for- och efterlappari
brevladan, fortsatter Fredrik Jonson. Varje ar har vi forvantat
oss att volymen av traditionella for- och efterlappar ska minska,
men de fungerar fortfarande och genererar manga nya uppdrag
at vara kunder. Vara kunder uppskattar naturligtvis att ha alla
sina marknadsforingsverktyg samlade i samma plattform, oav-
sett om de ar digitala eller analoga, papekar Fredrik Jonson.

En annan av vara prioriteringar ar hallbarhet, som inte enbart
omfattar klimat- och miljopaverkan utan dven ekonomisk och
social hallbarhet. Nar det kommer till miljon valjer vi till exempel
att samarbeta med tryckerier som ar klimatneutrala, och nar det
géller vara digitala losningar valjer vi leverantdrer med minimal
klimatpaverkan.

Aren 2022-23 har utgjort en utmaning Fér méklarbranschen, och
det paverkar naturligtvis oss som leverantorer. | tider av ekono-
misk osdkerhet blir det sarskilt viktigt for vara kunder att arbeta
med hallbara leverantérer som kan visa pa en stabil och sund [6n-
samhet. Det ger dem trygghet i att vi har kapacitet att langsiktigt
investera i utvecklingen av nya produkter.

Inom Visma Real Estate har vi over 50 utvecklare i olika team som
ansvarar for att utveckla vara olika produkter. Dessa produkter
anvands av maklarkedjor bade i Sverige och Norge. Norge har
kommit ldngre i digitaliseringen, och inom kort kommer vi att lan-
sera flera norska produkter pa den svenska marknaden. Just nu
ar vart huvudfokus att framgangsrikt implementera nya kunder i
vart digitala annonseringsverktyg, avslutar Fredrik Jonson.

Aven Bjurfors viljer Visma Real Estate

Vismas digitala annon

—Med Visma Real Estate har vi en komplett leverantér som erbjuder
en omfattande uppsdttning verktyg inom sin produktportfolj. Vis-
ma Spring ar ett modernt verktyg som ar utformat fér att moéta inte
bara dagens, utan ocksa framtida behov. Vara méaklare har uttryckt
att lésningen ar anvandarvanlig och sparar tid. Att ha en leverantor
som ar lyhord och delar vara mal ar minst lika viktigt som att verkty-
getisig ar det basta for vara maklare, sdger Fredrik Kullman, VD pa
Bjurfors.

"En helhetsleverantor som har hela
paletten av verktyg i sin produktportfolj.”

seringsverktyg

implementerat pa alla MOHV-kontor

—P3 MOHYV sétter vi vara maklare forst och da kravs att vi har
tillgang till marknadens basta verktyg. Darfor har vi valt Vismas
annonsverktyg for digital annonsering i Spring, dar maklarna redan
producerar allt annat marknadsmaterial. Visma Real Estate ar en
langsiktig, solid partner med uppskattad support och innovativa
verktyg som vi nu fFordjupar vart samarbete med, sdger Jonas
Petersson, VD pa MOHV.

"En ldangsiktig, solid partner med upp-
skattad support och innovativa verktyg.”




