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Inledning

Du laser just nu Maklarsamfundets senaste tillskott av
rapporter och analyser.

Formatet bar namnet Maklarinsikt, samma titel som en tidigare rapportserie som syftade till
att [l6pande mata, utvardera och kommunicera fastighetsmaklarnas prognoser infér kommande
kvartal inom omraden som prisutveckling, utbud och efterfragan. Den nya Maklarinsikt syftar
till att komplettera den harda statistik som fastighetsmaklarnas arbete genererar i form

av prisutvecklingsstatistik, budeffekt, forsaljningsvolymer med mera. | Maklarinsikt ges en
fordjupad och mer kvalitativ bild av hur maklarna runtom i landet upplever marknaden, séljares
drivkrafter och képares preferenser. | Maklarinsikt presenteras ocksa ett antal index for att

pa ett tydligt och éverskadligt satt kunna folja utvecklingen éver tid i fastighetsmaklarnas
beddmning av tre centrala temperaturmatare for marknaden: stamning, képarnas
betalningsvilja och séljarnas prisférvantningar. Genom att kombinera index 6ver betalningsvilja
och séljarnas prisférvantningar presenteras slutligen ocksa ett kompositindex som ger en
indikation pa prisfriktionsgapet, relationen mellan kdparnas upplevda betalningsvilja och
séljarnas realism i prisférvantningarna i relation till marknaden just nu. Rapporterna tas fram
kvartalsvis.

METOD
Maklarinsikt ar Sveriges storsta aterkommande undersokning bland fastighetsmaklare.
Resultaten i rapporten kommer fran en enkatundersokning riktad till Maklarsamfundets
medlemmar. Méklarsamfundet samlar 9 av 10 fastighetsmaklare i Sverige. Rapporten for sista
kvartalet 2025 bygger pa en enkat som skickades ut 16/9 2025 och avslutades 23/9 2025.
767 fastighetsmaklare besvarade enkaten, av en total respondentbas pa 6099 vilket ger en
svarsfrekvens pa 12,6 procent.

| rapporten aterfinns ett antal sentiments- och perceptionsindex. Metod och berakningsregler
beskrivs i rapportens metodbilaga. Alla index utom prisfriktionsgapet gar mellan 0-100 dar 50
ar neutralt vérde.
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Sammanfattning

* Lag stamning: Stamningsindex landar
pa 39, en bra bit under neutral niva. Tva
av tre maklare bedémer marknaden som
svarbedomd.

* Forsiktiga képare: Betalningsviljeindex ar 3 9

34 - nastan halften av méklarna beskriver
képarnas betalningsvilja som lag eller mycket

lag.

STAMNINGSINDEX

* Orealistiska saljare: Forvantansindex

ligger pa 37, vilket speglar att manga saljare
fortfarande har for hdga prisférvantningar.

* Glapp mellan képare och saljare: Prisgapet BETALNINGSVILJEINDEX
ar =3, vilket innebér att kdparna upplevs vilja

betala mindre an séljarna kréver — en orsak till
langre forhandlingar och fler osalda objekt.

* Separationer och familjeférandringar
driver férsaljning: Livssituation ar den

framsta drivkraften for séljare just nu (58 %),
foljt av ekonomi (34 %).

* Képarna fokuserar pa kostnader och

trygghet: Lag boendekostnad (53 %),
totalpris (48 %) och stabil féreningsekonomi FORVANTANSINDEX

(43 %) toppar listan, tilsammans med tryggt

omrade (46 %).

VD

NﬁStan hiilften PRISFRIKTIONSGAP
av maklarna
beskriver koparnas - 3

betalningsvilja som lag
eller mycket lag.



Tolkningsram

Stdmningsindex

Hur upplever du stdmningen péd marknaden

i stort? (I=-Mycket pessimistisk. 5=Mycket
optimistisk).

0-25=Mycket pessimistisk, 35-40=Ganska
pessismistisk, 40-60=Neutral till svagt positiy,
60-75=Positiv, 75-100=Mycket positiv

Foérutsagbarhetsindex

Hur beddmer du marknadens férutségbarhet
just nu? (Mycket oférutsdgbar - Mycket
forutsagbar).

0-25=Mycket oférutsédgbar, 35-40=Ganska
oférutségbar, 40-60=Neutral/varken
ofdrutsagbar eller foérutsagbar, 60-75=Ganska
forutségbar, 75-100=Mycket forutségbar

Betalningsindex

Hur upplever du képarnas betalningsvilja just
nu? (1=Mycket lag. 5=Mycket hég).
0-25=Mycket lag, 35-40=Ganska lag,
40-60=Neutral, 60-75=Ganska hog,
75-100=Mycket hog

Férvantansindex

Hur realistiska &r séljarnas prisférvantningar
i férhéllande till marknaden? (1=Mycket
orealistiska. 5=Mycket realistiska).
0-25=Mycket orealistiska, 35-40=Ganska
orealistiska, 40-60=Neutral, 60-75=Ganska
realistiska, 75-100=Mycket realistiska

Prisfriktionsgapet
Gapet mellan képarnas upplevda

betalningsvilia och séljarnas prisférvantningar i

férhallande till marknaden just nu.

O= Kdpares och séljares forvantningar &r i
balans. Negativt varde = kdpare vill betala
mindre &n vad séljarna kraver. Positivt varde =
kdpare vill betala mer &n vad séljarna forvantar

sig.

* < =10 - kraftig negativ friktion
» =5 till -9 > negativ friktion

* —1till -4 - Iatt negativ friktion
* O > balanslage

* +1 till +4 - latt positiv friktion
* +5 till +9 - positiv friktion

* 2 +10 - kraftig positiv friktion

35-40

40-60

60-75

75-00



Svarbedomd marknad
med forsiktiga kopare

Aret pa bostadsmarknaden har sa har langt praglats
av forsiktighet och en prisutveckling som hallits
tillbaka av ett stort utbud.

MARKNADSSTAMNING

Sett dver tolv ménader &r prisnivan

for bade smahus och bostadsratter i
princip oférandrad. Hushéllen &r kansliga

for omvarldssignaler om ekonomi och STAMNINGSINDEX:
geopolitik. Trots en relativt expansiv

penningpolitik och stigande realléner ar

stamningslaget bland hushallen déampat,

men forsaljningsvolymerna varit hdga totalt

sett. Det géller sérskilt villamarknaden.

Méklarsamfundets stdmningsindex

sammanfattar méklarnas bedémning av den

allmanna stdmningen pé bostadsmarknaden.

For det fjarde kvartalet 2025 &r indexvéardet

39, vilket &r 11 indexpunkter under neutral

stamning (varken pessimistisk eller

optimistisk). 1%

65 procent av méklarna tycker att
marknaden &r ganska eller mycket
oférutséagbar. En dryg femtedel tycker
tvartom att marknaden &r ganska eller
mycket lattbeddmd.

Sommarmanaderna ar generellt lugnare
pa bostadsmarknaden. Det bekraftas i ar
av prisutveckling och férséaljningsvolymer
pa framfor allt bostadsrattsmarknaden. Pa
villamarknaden har férséljningsvolymerna
varit hoga, till och med hégre an under
pandemiaren. Den storsta andelen (42%)
av maklarna beddmer att marknaden inte

= Mycket of6rutsagbar

riktigt tagit fart som den brukar under m Ganska oférutsagbar

hosten, och att marknadsaktiviteten ar m Varken forutsagbar eller oférutsagbar
oféréndrad jamfort med féregdende kvartal. Ganska forutsagbar

7 procentenheter fler beddmer aktiviteten Mycket forutsagbar

som lagre an hogre (33% respektive 26%). ,
Figur 1. Hur bedémer du marknadens

.. . . férutségbarhet just nu?
Foérutom prisutveckling och spannet mellan

utgangs- och slutpris ar antal spekulanter



pé visningar och andel affarer med
budgivning en indikation pa den
évergripande marknadspsykologin. Aven
hér beddmer den stérsta andelen att
antalet spekulanter ar oférandrat jamfort
med féregdende kvartal. Det faktum att
lika stora andelar ser fler respektive farre
spekulanter pa visningarna kan bade
vara en indikation pé en begynnande
aktivitetshojning pa koparsidan som
skillnader mellan olika geografiska
marknader.

Enligt statistiken ar budgivningar langt
ifrdn en naturlag pa den rddande
marknaden. Samtidigt uppger nastan

7 av 10 méaklare (67%) att de haft
féormedlingar med budgivare under det
innevarande kvartalet. Av de som haft
féormedlingar med budgivningar uppger
nastan samtliga (95%) att det i snitt
varit 2-3 spekulanter som deltagit i
budgivningarna.

Andelen bostéder som séljs innan

dppen visning ar ytterligare ett matt

pa marknadsaptiten. Majoriteten (59%)
uppsger att andelen bostédder som de
séljer innan dppen visning ar ofdrandrat
jamfort med foregdende kvartal. En storre
andel beddmer att andelen bostéder
som séljs innan dppen visning har
minskat snarare &n 6kat jamfért med
sommarmanaderna (26 respektive 15%).

VD

Av de som haft
formedlingar med
budgivningar uppger
nastan samtliga
(95%) att det i snitt
varit 2-3 spekulanter
som deltagit i
budgivningarna.

V

= Lagre = Ofdrandrad Hogre

Figur 2. Hur bedémer du marknadsaktiviteten i ditt
omrade jamfort med foregdende kvartal?

= Fler = Oforandrat Farre

Figur 3. Hur bedémer du antalet spekulanter pa
visningar i ditt omrade jamfort med féregéende

kvartal?

= Okat = Minskat = Oférandrat

Figur 4. Andelen bostader som séljs innan éppen
visning jamfort med féregaende kvartal?



Kopare och saljare

Bostadsmarknaden praglas av forsiktiga képare och
manga saljare med orealistiska férvantningar, visar
Maklarsamfundets index.

AKTIVITET, DRIVKRAFTER, PREFERENSER

Som ndmndes tidigare har
forsaljningsvolymerna pa villamarknaden
varit héga under aret, och inte minst
sommarmanaderna. | augusti uppmattes

all time high i férsaljningsvolym pa
villamarknaden enligt Svensk Méklarstatistik.
En drivkraft & demografisk. Individer

i familjebildande alder ar idag en stor

andel av den totala befolkningen. Den
hér gruppens framsta boendepreferens
ar smahus med aganderatt, vilket styrks

av flertalet undersokningar pad omradet.
Fastighetsmaklarna uppger ocksa att
familjebildarna &r den mest aktiva gruppen
pa deras lokala bostadsmarknad just nu.

BETALNINGSVILJEINDEX:

BETALNINGSVILJEINDEX 34 —

KOPARNA FORSIKTIGA

Maklarsamfundets betalningsviljeindex, som
mater maklarnas beddmning av kdparnas
betalningsvilja just nu, visar ett indexvarde en
bra bit under neutral niva. 45 procent av de
svarande beddmer kdparnas betalningsvilja
som lag eller mycket lag.

Resultatet ligger val i linje med bredare
sentimentsundersdkningar bland

svenska hushall, dar bland annat
Konjunkturbarometern visar forsiktiga hushall,
som drar sig for storre och kapitalintensiva

ekonomiska beslut som bostadsbyten, inkép m
av bil och liknande.

En relativ stor del av maklarna (46%) uppger

ocksé att andelen av affarerna som kraver = Okat = Minskat = Oférandrat
I?ng f?rhandllngstld har 6kat jamfort med Figur 5. Andel av affarerna som kravt lang
foregaende kvartal. Endast 10 procent forhandlingstid jamfort med féregdende
uppger att andelen affarer som kréver lang kvartal?

férhandlingstid har minskat jamfért med
foregdende kvartal.



Mer &n halften (53%) av maklarna i
undersokningen uppger att familjebildare
som letar efter ett boende som &r battre
anpassat till livssituationen &r den mest
aktiva gruppen. Inte langt darefter (51%)
kommer gruppen “par som vill byta

upp sig”. Det finns ett samband mellan
dessa gruppers flyttmonster. De mindre
bostédder som de i sin tur ldmnar bér, om
flyttkedjorna fungerar optimalt, dvertas av
forstagangskopare eller ensamhushall. Den
gruppen beddmer maklarna déremot som
generellt mindre aktiv (31%). En sannolik
forklaring ar storre svérigheter att finansiera
bostadskdp med endast en forvarvsinkomst.
Effekten syns ocksa tydligt i statistiken
over prisutveckling, férséljningstider och
forsaljningsvolymer for sma lagenheter
jdmfért med storre bostader.

FORVANTANSINDEX:

FORVANTANSINDEX 37 — MANGA SALJARE

HAR OREALISTISKA FORVANTNINGAR
Maklarsamfundets férvantansindex mater
maklarnas beddmning av séljarnas realism i
prisforvantningar i forhallande till marknaden
just nu. Indexvardet for det fjarde kvartalet
ar 37, en bra bit under neutral niva.

Omsatt till andelar &r det 47 procent av
fastighetsméklarna som anser att séljarnas
prisforvantningar ar ganska eller mycket
orealistiska i forhallande till marknaden just
nu.

Séljtid median
50
40
30
20
10

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025
e BR s \/[LLA

Figur 6. Saljtider BR och villa 2019-2025.
Kalla: Svensk Maklarstatistik.

MEST AKTIVA GRUPPERNA JUST NU:

3. SENIORER (24 PROCENT)



PRISFRIKTIONSGAPET — GAPET MELLAN
SALJARE OCH KOPARE -3 INDEXPUNKTER
Genom att kombinera indexméatten for
kdparnas betalningsvilja och séljarnas
beddmda realism i férvantningar

pa slutpris erhéller vi ett matt pa
“prisfriktionen” eller gapet mellan
betalningsvilja och férvantat slutpris.
Annorlunda uttryckt blir det matt

over hur langt ifrdn varandra kopare
och séljare star pa marknaden just

nu. Prisfriktionsgapet &r -3,2. Det
sammanfaller med att 46 % uppger dkad
andel affarer med lang férhandlingstid.

SALJARNAS DRIVKRAFTER

Saljarnas primara drivkrafter for att
sélja bottnar sé gott som alltid i ndgon
form av behov. Majoriteten av méaklarna
(68%) beddmer just nu, kanske nagot
forvanande, att den primara drivkraften
for saljare ar separationer eller andrad
familjesituation.

| kategorin dndrad familjesituation

kan rimligen ocksd sammanslagning

av familjer ingd, men det ar anda en
anmarkningsvérd stor andel som pekar
pa separationer som drivkraft for saljare
just nu. Méjligen &r det kopplats till
sdsongsmonster i skilsmassostatistik och
separationer.

En annan stor drivkraft &r behov av stérre
boende (59%) som normalt foljer av
vaxande familj. Men, ocksd ekonomiska
faktorer gor sig géllande som drivkraft,
dar lagre boendekostnader pekas ut av
24 procent av méklarna som en priméar
drivkraft fér saljare just nu.

Hojer man istéllet blicken, och
undersoker hur svaren fordelar sig
mellan kategorier, blir det tydligt att
forandringar i livssituationen &r den
framsta drivkraften for att sélja nu (58%),
foljit av ekonomi (34%) och omrade/
livsstil (7,5%).

PRISFRIKTIONSGAPET:

Saljarnas huvudsakliga drivkrafter

Separation/andrad

0,
familjesituation 68%
Behov av storre 0%
boende
F?mlljeblldnlpg/ 459,
vaxande familj
Behov av mindre 379

boende

Figur 7. Vad &r den huvudsakliga drivkraften for att
sélja i ditt omrade just nu? (Flera val ar mojligt)

m Ekonomi = Livssituation

Figur 8. Drivkrafter, kategoriserade.

Omrade/livsstil



KOPARNAS PREFERENSER Képarnas huvudsakliga preferenser
Méklarnas upplevelse av vad
kdparna varderar hogst just nu

speglar hushéllens situation. Lag boende- 599

Det kan ocksé vara en vagvisare kostnad °

till vilka objekt och vilken

typ av bostadsomréaden dar

starkt efterfrdgan och mojliga Prisniva/total 48%
o

priseffekter kan vantas framover. kostnad

De kategorier av faktorer som

maklarna bedémer att képarna Tryggt 46%
varderar hogst just nu handlar om USRS

omrade (44%), ekonomi (37%)

och bostadens egenskaper (20%). L el rilegietsfl

H o)
Bryter man ner det ytterligare féreningsekonomi 43%
finner man bland annat att 53
procent av méklarna uppger att
lag boendekostnad prioriteras Figur 9. Vilka faktorer upplever du att kdparna
hogst av kdparna just nu. varderar hégst just nu? (Flera val ar mojligt)

Andra viktiga ekonomiska faktorer
for kdparna anses vara prisniva/
total kostnad (48%) samt lag
beldning/stabil féreningsekonomi
(43%). 46 procent prioriterar ett
tryggt omrade hogst.

Inom kategorin
bostadsegenskaper dominerar
faktorer som nyrenoverat/
toppskick (41%) och balkong/
uteplats (31%).

= Ekonomi = Omrade Bostadsegenskaper

Figur 10. Preferenser, kategoriserade.

VD

Bryter man ner det ytterligare finner man
att 53 procent av maklarna uppger att lag
boendekostnad prioriteras hogst av koparna
just nu.



Framatblick

Bilden som tecknas i den har rapporten ar av en marknad
dar forsiktigheten fortsatt dominerar.

Indexresultaten visar ett betydande matt av
svarighet i att foérutse marknaden och att
kopare och séljare star relativt langt ifran
varandra i termer av betalningsvilja och
forvantningar pa slutpris, vilket bidrar till de
generellt langre forsaljningstider som manga
maklare vittnar om och som statistiken frén
Svensk Méaklarstatistik bekréaftar. Samtidigt
finns stora skillnader mellan olika marknader
och inte minst objektstyper, vilket gor det
viktigt att understryka att vi malar med
breda penseldrag for att teckna en bild av
marknaden &verlag.

Riksbanken meddelade i slutet av

september vad som férmodligen ar den

sista rantesankningen pa lang tid. Den
paverkar sannolikt inte marknaden mer &an
majligen kortsiktigt och psykologiskt. Vad det
penningpolitiska beskedet daremot innebar

ar att hushall som stér i begrepp att byta
bostad kan gora det med en mer langsiktig
planeringshorisont, som skapar férutsattningar
for mer stabilitet pa marknaden framover.

En mer direkt stimulerande effekt skulle den
historiskt expansiva hdstbudgeten daremot
kunna ha. Om en vinnare i den ska pekas ut &ar
forvarvsarbetande familjebildare den sjalvklara
kandidaten. Det 6kade planboksutrymmet

kan gora stamningen bland hushallen mer
positiv, och darmed mer benégna till stora
privatekonomiska beslut, som att byta bostad.

Har kan villamarknaden gynnas relativt

de mindre bostadsratterna. Nagot som

kan stimulera marknaden fér de mindre
bostadsratterna &r ddremot de kommande
forandringarna i kreditreglerna. Vi kan

rékna med en lagre amorteringsboérda

for forstagangskopare och ensamhushall.

Det far effekter pa marknaden fér sma
bostadsratter, sarskilt i dyrare omraden

och storstader. Vilken effekt det kan fa pa
sentiment och marknadsperceptioner bland
maklare, spekulanter, séljare och kdpare - det
atervander vi till i nasta upplaga av Maklarinsikt,
som slapps infoér férsta kvartalet 2026.

OSKAR OHOLM & JOAKIM LUSENSKY



Metodbilaga

STAMNINGSINDEX

Definition: Sammanfattar maklarnas uppfattning om den allménna stdmningen pa
bostadsmarknaden (fraga 5).

Berakning: Medelvardet av svaren pa en skala 1-5 (mycket pessimistisk — mycket optimistisk)
omréaknas till ett index O-100.

Tolkning:

O = mycket pessimistiskt, 100 = mycket optimistiskt, 50 = neutral niva.

Ett fallande index signalerar 6kad pessimism, ett stigande 6kad optimism.

FORUTSAGBARHETSINDEX

Definition: Mater hur férutsagbar bostadsmarknaden upplevs vara (fraga 3).
Berakning: Samma metod som stdmningsindex ovan, baserat pa skala 1-5
(mycket svarbedomd — mycket forutsagbar).

Tolkning:

Léga varden betyder att marknaden upplevs osaker och svarbeddémd.

Hoéga varden betyder att maklarna upplever tydligare ménster i marknaden.

BETALNINGSVILJEINDEX

Definition: Mater maklarnas bedémning av képarnas betalningsvilja just nu (fraga 11).
Berakning: Skala 1-5 (mycket lag — mycket hég) omraknas till 0—100-index.
Tolkning:

Léga varden = koépare upplevs mycket forsiktiga.

Hoéga varden = kdpare upplevs villiga att betala mer, ofta kopplat till 6kad aktivitet.

FORVANTANSINDEX

Definition: Méater hur realistiska séljarnas prisférvantningar upplevs vara i férhallande till
marknaden (fraga 12).

Berakning: Skala 1-5 (mycket orealistiska — mycket realistiska) > O-100-index.
Tolkning:

Léga varden = saljare upplevs halla fast vid orimligt hdga férvantningar.

Hoéga varden = séljare upplevs mer i linje med marknaden.

PRISFRIKTIONSGAPET

Definition: Skillnaden mellan kdparnas betalningsvilja och séljarnas prisrealism.

Tolkning:

Negativt varde = koparna vill betala mindre &n séljarna forvantar sig - risk for langre férhandlingar,
fler osalda objekt.

Positivt varde = kdparna vill betala mer an saljarna forvantar sig - fler affarer dver utgangspris,
snabbare avslut.

Nara noll = balans mellan kdpare och séljare.



INDEXKONSTRUKTIONER
« Samtliga index bygger pa maklares
beddmningar pa 1-5-skalor (Likert).

« Indextalen redovisas pa 0—-100 for
tydlighet och jamférbarhet dver tid och
mellan fragor.

* Resultat redovisas nationellt.

Grundformel:

Index =% x 100

« Prisfriktionsgapet &r ett harlett index som
ar sammansatt av méklarnas beddmning
av kdparnas betalningsvilja och maklarnas
beddmning av séljarnas prisférvantningar i
forhallande till den aktuella marknaden.

Prisfriktionsgap = Betalningsviljeindex —
Séljarrealismindex.

FRAGEBATTERI - MEDLEMSENKAT
1. Vilket lan ar du verksam i?

» Stockholm

» Uppsala

» Sédermanland
« Ostergotland
+ Jonkdping

+ Kronoberg

« Kalmar

» Gotland

+ Blekinge

» Skane

« Halland

» Vastra Gotaland
« Varmland

« Orebro

« Vastmanland
» Dalarna

+ Géavleborg

« Vasternorrland
e Jamtland

« Vasterbotten
* Norrbotten

2. Férmedlar du?

+ Sméhus

+ Bostadsrétter

Gardar, lantbruk, jord/skog
+ Kommersiella fastigheter

3. Hur bedémer du marknadens
férutsagbarhet just nu?

» Mycket oférutséagbar

+ Ganska oférutsagbar

* Varken forutsagbar eller oférutsagbar
» Ganska forutsagbar

» Mycket férutsagbar

4. Hur bedémer du marknadsaktiviteten
i ditt omrade jamfért med féregaende
kvartal?

» Lagre
« Oférandrad
» Hogre

5. Hur upplever du stamningen pa
marknaden i stort?

(Skala 1-5. 1=Mycket pessimistisk. 5=Mycket
optimistisk)

6. Hur bedémer du antalet spekulanter
pa visningar i ditt omrade jamfért med
foregaende kvartal?

* Fler
- Oférandrat
» Farre

7. Har du haft férmedlingar med budgivning
under det senaste kvartalet?

- Ja
* Nej

8. Hur manga budgivare har i genomsnitt
deltagit pa de budgivningar du haft?

e 2-3 st
e 4-5 st
e Fleran b



9. Andelen bostader som séljs innan 6ppen
visning jamfért med foregaende kvartal?

« Okat
» Minskat
» Ofdrandrat

10. Vilka képargrupper upplever du ar mest
aktiva pa marknaden just nu? (Flerval. Valj
max 2.)

+ Forstagangskopare

Par som vill byta upp sig
Familjebildare/familjer

+ Seniorer

Fritidshuskopare

« Foraldrar/anhoriga som koper till barn/
barnbarn

* Andra, némligen

11. Hur upplever du képarnas betalningsvilja
just nu?

(Skala 1-5. 1=Mycket lag. 5=Mycket hog.)

12. Hur realistiska ar saljarnas
prisférvantningar i férhallande till
marknaden?

(Skala 1-5. 1=Mycket orealistiska. 5=Mycket
realistiska).

13. Andel av affarerna som kravt lang
forhandlingstid jamfort med féregaende
kvartal?

« Okat
* Minskat
» Ofdrandrat

14. Vad ar den huvudsakliga drivkraften for
att salja i ditt omrade just nu? (Flera val &r
mojligt).

* Behov av stdrre boende

+ Behov av mindre boende

+ Separationer/andrad familjesituation
« Familjebildning/vaxande familj

+ Lagre boendekostnader

« Flytt till hyresratt/annan boendeform
« Flytt till nyproduktion/nybyggt

« Flytt till mer energieffektivt eller billigare i
drift boende

* Flytt till bostad nadrmare natur eller
gronomraden

* Flytt till mer centralt lage

« Arv eller gava (exempelvis forsaljining av arvd
bostad)

+ Annat, némligen

15. Vilka faktorer upplever du att képarna
varderar hogst just nu? (Flera val ar mojligt)

+ Balkong/uteplats

+ Lag boendekostnad

« Energieffektivitet/ldga driftskostnader

+ Centralt lage

* Nérhet till natur

« Narhet till kollektivtrafik/knytpunkter

+ Tryggt omrade

« Attraktivt skol- och barnomsorgsomrade
* Narhet till service och kommunikationer
* Yteffektivitet

+ Nyrenoverat/toppskick

* Renoveringsobjekt

* Flexibel planldsning

+ Lag beléning/stabil foreningsekonomi

« Prisnivé/total kostnad

« Tillgéng till parkering / laddmojlighet for elbil
* Annat, némligen
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